
 

GKI-Learning（IT スペシャリスト）コンサルタント・IT セールスコース 

 

IT ソリューション基礎 

コースコード GKI-I0048 

日 数 3 日間 9:30～17:30（21 時間） 

対象者 
ソリューション営業力をもとめられている各スペシャリストの方 
ソリューション営業を目指す若手の方 

前提条件 特になし 

価格（税抜） 128,000 円（税別） 

実施日程 11/10（火）～12（木） 

目 的 

このコースを受講することにより、次のようなことができるようになりま
す。 

・IT ソリューションとは何かを把握できる 
・IT ソリューションを組み立てるための項目を理解する 
・IT ソリューション提案書に必要な要素を理解する 
・IT ソリューション提案書をステップに沿って作成できる 

概 要 

昨今の IT を取り巻く環境は多様化し、様々な局面で IT ソリューションが
求められ、必然的にお客様にかかわるすべての職種の方に、大なり小なり提
案が求められる。このセミナーでは、IT によるあるべき提案を考え、IT ソリ
ューションの全体像を理解し、ソリューション構築のステップを習得しま
す。 

講 義 
内 容 

1．オリエンテーション 
2．IT ソリューションとは何か 
3．IT ソリューションを組み立て方 
4．提案内容のまとめ方 
5．提案書作成 
6．提案書の差別化要因 
7．提案書の再構成と確認 

 


